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Szanowni Pastwo,

W imieniu Polskiej Fundacji Przedbiorczaci (PFP), oraz Gminy Goleniow mamy przyjenso
zaprost do wzkcia udzialu w bezpftatnym, jednodniowym szkoleniurzzgznaczonym dla
przedsgbiorcow — wigcicieli lub os6b zarmzapcych firma pt. ,Negocjacje w biznesig& ktore
odbedzie sé w dniu 15.11.2007r.

Sparéd wielu potrzeb odczuwanych przez firmy funkcjpize na dynamicznie zmienigym sk
i bardzo konkurencyjnym rynku, jeslre wazniejszych jest uzyskanie takich warunkow, ktéee s
najbardziej korzystne dla ich rozwoju. Droga dmgsiecia tego celu prowadzi przez negocjacje. Jak
zwiekszy¢ swop skutecznét w negocjacjach? W jaki sposéb prowadzizmowy? Na czym polegagj
zdolndgci negocjacyjne? Co robi, gdy druga strona atakuje tawireguly gry? Czy wszystkie

konflikty sa niebezpieczne — szczegblnie dla matejdedainiej firmy?

Szkolenie adresowane jest do $di@ieli mikro i matych firm lub os6b nimi zagdzapcych,
pracownikéw piondéw finansowych oraz wszystkich tydtiérzy cha wiedzi€ jak skutecznie

prowadzé negocjacje w biznesie.

Celem niniejszego szkoleniagdrie zapoznanie uczestnikow ze strategiami i téemi
negocjacyjnymi, poznanie gtownych etapow negocjasfiosobow przygotowania sie do sytuacii
negocjacyjnej, oraz praktyczieiczenie umigjtnosci negocjacyjnych. Ramowy program —aanik

nrl

Szkolenie poprowadzi pan Szkolenie prowadzi pa#biEta Stelmach — licencjonowany doradca

zawodowy, pedagog, trener i wyktadowca w dziedzaaig¢ psychologiczno - motywagych.

Kazdy z uczestnikow otrzyma komplet materiatow szkmerych. Szczegbétowy program

szkolenia przesytamy w zgizeniu.
Szkolenie odedzie sg w Urzdzie Gminy Goleniéw w godzinach d®:00 do 15:00

W celu rezerwacji miejsca dla #&wa Firmy, prosimy o imienne potwierdzenie pezygq naszego
zaproszenia poprzez przestanie zgloszenia faksemfax (0-91) 4698298, e-mail:

pomeranus@agoleniow.plub telefonicznie - tel. 469-82-39. W przypadiodatkowych pyta —

jestémy do Pastwa dyspozyciji, telefony jak vizg).

Z powaniem, w oczekiwaniu na spotkanie
Burmistrz Gminy Goleniéw

Andrzej Wojciechowski
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Program szkolenia

,Negocjacje w biznesie
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Godzina Temat zaje¢

10.00 - 10.15 | Powitanie uczestnikdéw i wprowadzenie

10.15-11.30 Wprowadzenie w problematykegocjaciji:

- cechy dobrego negocjatora
- kiedy koniecznegnegocjacje?

Komunikacja interpersonalna w negocjacjach.

11.30 - 11.45 | Przerwa na kaw

11.45-13.30 . —
Style prowadzenia negocjaciji:

- nastawienie kooperacyjne lub rywalizacyjne
- styl rzeczowy
- negocjacje integracyjne.

13.30 — 13.45 | Przerwa na pogstunek

13.45-14.30 o
Fazy negocjacji:

- faza otwarcia

- faza testowania

- fazaruchu

- faza porozumienia.

14.30 — 15.00 . o
Trudne sytuacje negocjacyjne:

- trudny partner

- manipulacja i ,chwyty” w negocjowaniu
- analiza transakcyjna (test)

- strategie rozwizywania konfliktow.

15.00 Zakoiczenie szkolenia

podczas zagj prowadzcy wraz z uczestnikami dowolnie ustalagas krotkich przerw
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ZGLOSZENIE UCZESTNICTWA W SZKOLENIU
“Negocjacje w biznesie”

Miejscowas¢: Golenidw, termin 15-11-2007r

INQIHT NAZWISKO: ..coevei e
NAzZWa FIMMY: oo e eeeeees
AIES: ...

Tel: i, Fax: ...ooocoerenin e-mail; .....cvveneneen.

Prosimy o odestanie peiionego zgtoszenia do dnia
12-11-2007 do Urzdu Gminy Goleniow faxem na
nr: 091-46-98-298 lub e-mpidmeranus@goleniéw.pl



